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Bringen Sie lIhre Erfahrungen als Vertriebsmitarbeiter bei
uns ein oder sammeln Sie erste Erfahrungen!

Eine unserer Kernkompetenzen stellt
das Anbieten von technischen
Seminaren dar. Dabei decken wir ver-
schiedene Bereiche der Industrie ab.
Hierzu zahlen unter anderem die Auto-
matisierungs- und Steuerungstechnik,
Sicherheitstechnik, Antriebstechnik
und Industrielle Vernetzung,.

Unsere Stammkunden kommen aus
verschiedenen Industriezweigen wie
z. B. dem Automobilbau, Maschinen-
bau, Logistik, Messtechnik, Pharma
und Chemie.

Die Pflege unserer Stammkunden-
daten und deren Informierung Gber
neue Seminartermine wirde in lhren
Verantwortungsbereich fallen.
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Fragen und nahere Informationen kdnnen gerne in einem ersten Gespr

Ferner sind Sie fir die Akquirierung
von Neukunden und die erste
Kontaktherstellung zu den Entschei-
dern zustandig.

Keine Sorge! Fiir technische Ruckfra-
gen und spezielle Themen bei Kunden-
kontakt Gibernehmen unsere Kollegen
aus dem technischen Fachbereich.

Daneben wirden Sie Kundenanfragen
per Telefon und Mail entgegennehmen
und beantworten, Angebote sowie
Teilnehmerbestatigungen erstellen
und verschicken und ggf. mit dem
Fachbereich Ricksprache halten.

Genauso wichtig ist die Planung,
Pflege und Koordination unserer
Seminartermine.

werden. Den Kontakt entnehmen Sie bitte der nachsten Seite.

Diese Stelle ist fiir Teilzeitsuchende
und fir all diejenigen ideal, die beson-
ders flexible von zu Hause aus arbei-
ten wollen.

Zugang zu unseren Datenbanken, Do-
kumenten, Templates u. A. kdnnen wir
via VPN zur Verfiigung stellen.

Alles was Sie fir die Stelle mitbringen
mussen ist eine freundliche und offene
Umgangsart, selbstbewusster Auf-
tritt gegenliber Kunden und Spal3 an
vertrieblichen Ablaufen.

Fir die technischen Zusammenhange
ware ein Studium in Wirtschafts-
ingenieurwesen ideal, aber keine Vor-
aussetzung. Dies ist durch die Einar-
beitung ebenfalls moglich.
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Welche Aufgaben erwarten Sie?

Sie pflegen und erweitern eigenstandig unsere
Kundenliste aus der Industrie.

Sie gehen die Kaltakquise fur Neukundenge-
winnung an und stellen den ersten Kontakt zu
Entscheidern her.

Sie pflegen den Kontakt zu Bestandskunden
und fragen Bedarfe flr unsere Seminare an.

Sie verfassen Emails an interessierte Kunden
und stellen Infomaterial in Form von Seminar-
flyern sowie Preislisten bereit.

Sie pflegen unseren Seminarplan und
versenden Angebote.

Was erwarten wir von lhnen?

Studium im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen
(wiinschenswert)

Kenntnisse in der Telefonakquise
(wiinschenswert)

Verstandnis von Vertrieb und Verkauf

Guter Ausdruck in Wort und Schrift

Eigenverantwortliches Arbeiten von zu Hause
aus via Mail und VPN

Pflegeleicht - IT und
Automation GmbH

Bleichstr. 81
33607 Bielefeld

Kontakt

Herr Hubert Seitzweder

Tel:  (+49) 0521/430 601 11

Mail: hubert.seitzweder@pflegeleicht.it
Web: www.pflegeleicht.it

Interessiert?

Dann senden Sie uns bitte |hre
aussagekraftige Bewerbung
ausschliellich per Mail zu.

Fur Fragen steht Ihnen Hr. Hubert
Seitzweder per Mail und auch
telefonisch gerne zur Verfligung.



